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ДЕНЬ СЕГОДНЯШНИЙ - ОБРАЗ МЫШЛЕНИЯ В СЛОЖНЫЕ ВРЕМЕНА

ФОРМУЛА «ОПТИМАЛЬНОЙ ЛОГИСТИКИ»

Формула
«Оптима льной логистики»- 
моя формула :

• Умение формулирова ть вопросы

• Ста вить за да чи

• Отсека ть лишнее

• Сохра нять порядочные и честные 

  отношения к себе и окружа ющим

• Видеть и принима ть мир с ра зных  

  сторон

Сейча с все ра зговоры, подход к биз-

несу связа ны исключительно со слож-

ностью прожива емых на ми времен, с 

кризисом, с экономическим спа дом, 

с политическими перипетиями. Фа кт 

оста ется фа ктом – времена  быва ют 

ра зные и нужно на ходить новые пути 

и решения, нежели концентрирова ться 

на  их непреодолимых сложностях.

Если посмотреть греческий перевод 

слова  - Кризис - κρίσις, то это бу-

дет озна ча ть — решение, поворотный 

пункт, именно это определение ближе 

всего ха ра ктеризует день сегодняшний. 

Я дума ю деловые отношения сегодня 

нужно строить на  возможностях пред-

ла га ть друг-другу эти са мые решения, 

на  поиске нужных поворотов ведения 

бизнеса , на  открытии дополнительных 

путей. А са мое гла вное, в приоритет 

на до ста вить па ртнерское доверие, 

потому ка к именно доверие приводит к 

совместному поиску выгодных условий 

сотрудничества  и рожда ет конструк-

тивный симбиоз.

Ни для кого не секрет, на дежность 

па ртнеров па ртнёров во времена  кри-

зисных колеба ний выходит на  первое 

место. Когда  пра ктически по всем 

отра слям отмеча ются серьезные пере-

па ды в объема х сбыта , появляется 

высока я конкурентна я среда , нужно 

быть предельно внима тельными в 

ра мка х своего бизнеса  и иметь рядом 

с собой на дежное плечо и опору. 

Кризис предпола га ет изменение 

модели поведения, умение интуи-

тивно чувствова ть, быть мобильными 

и подвижными. Та кже принципиа ль-

но ва жно уметь за да ва ть Пра вильные 

пра вильные Вопросы – ка к себе, та к 

и окружа ющим. Т.е., в на шем случа е, 

нужно жить жизнью Клиента , смотреть 

его гла за ми, говорить и слуша ть.  Клю-

чева я за да ча  – созда ва ть оптима льную 

зону комфорта  для ведения бизнеса  

Клиента .  

Обра з мышления сегодня должен 

выходить за  пределы ста нда ртных 

а лгоритмов, т.е. к ситуа ции, к бизнес-

за да ча м Клиента  нужно подходить 

более креа тивно, да же в на столько 

форма лизова нной обла сти ка к Внешнеэ-

кономическа я деятельность. Творческий 

подход должен быть и в отношениях 

с Клиентом, для того чтобы на ходить 

ма ксима льно комфортные условия со-

трудничества , иска ть дополнительные 

возможности продуктивного сотрудни-

чества . 

Опра вда нный риск, конструктивный 

метод в непростых условиях – иными 

слова ми поиск новых возможностей. 

Нужно откровенно призна ться, чтобы 

узна ть что-то новое нужно изменить 

существующий привычный укла д, и это 

ка са ется ка к текущей жизни ка ждого 

человека , та к и большинства   бизнес 

опера ций. Нужна  определенна я доля 

смелости для переключения на  новые 

решения, та к ка к за  ними следует неиз-

вестность, котора я за ча стую приводит к 

открытию широких перспектив. В ра з-

резе бизнеса , этими са мыми риска ми 

могут служить иннова ции, та к ка к они 

пра ктически всегда  идут в ра зрез при-

вычному ра змеренному укла ду, но 

да ют колосса льные возможности и не-

иссяка емый потенциа л для ра звития. 

Я уверен в том, чтобы двига ться впе-

ред, а  рынок сейча с требует, чтобы 

темп при этом был пра ктически кос-

мического уровня, нужно уметь бра ть 

на  себя ответственность. Во гла ву угла  

я ста влю честность перед са мим со-

бой, а  ка к следствие перед Клиентом, 

я могу ска за ть, что мы живые существа  

и мы тоже ошиба емся, но мы не просто 

готовы отвеча ть, мы несем прямую фи-

на нсовую ответственность за  свои про-

ма хи. Более того за  долгие годы ра боты 

в отра сли мы на учились нивелирова ть 

последствия, за па слись дополнитель-

ными подушка ми безопа сности, и те-

перь можем га ра нтирова ть ту са мую 

необходимую зону комфортного и на -

дежного вза имодействия.

Д. Рокфеллер - «Что бы продвинуться 

по служебной лестнице нужно удвоить 

количество ошибок».

Георгий Властопуло,
Генеральный директор

ООО «Оптимальная логистика»



тнера ми Социа льной Програ ммы, в 

ра мка х которой было обеспечено ме-

белью 100 ква ртир семей военнослу-

жа щих. В условиях политической не-

ра зберихи, когда  тра диционные пути 

через территорию Укра ины недоступны, 

доста вка  грузов в Крым – дело нелег-

кое и дорогое.

Одна ко, зна я все эти нюа нсы, ком-

па ния «Оптима льна я логистика » с 

готовностью приняла  предложение 

уча ствова ть в бла готворительной а кции 

в ка честве па ртнера . Ка к и предпо-

ла га лось, доста вка  происходила  не 

гла дко. Фура  с мебелью от «Феликс» 

простояла  в очереди на  па ром в Но-

вороссийском порту с 6 по 12 июня. 

Символично, что ма шина  вошла  в 

Сева стополь в День России! Ее тор-

жественно встреча ли предста вители 

Русской общины Сева стополя и под-

ра зделения «Беркут». Сопровожда е-

ма я российскими фла га ми, фура  с 

мебелью проследова ла  к месту ра спо-

ложения скла да , который был подго-

товлен Русской общиной Сева стополя. 

Бла готворительна я а кция вызва ла  

живой интерес местных средств ма с-

совой информа ции. Новость об этом 

событии прошла  на  телека на ла х СТВ 

и НТС. Видеома териа лы а кции за -

просили федера льные телека на лы 

«Звезда » и «Россия 24».

Сейча с семьи бойцов подра зде-

ления «БЕРКУТ» на ла жива ют новую, 

мирную жизнь в Сева стополе.

Своих не бросаем! 

СВОИХ НЕ БРОСАЕМ! «ОПТИМАЛЬНАЯ ЛОГИСТИКА»
СТАЛА ЛОГИСТИЧЕСКИМ ПАРТНЕРОМ 

БЛАГОТВОРИТЕЛЬНОЙ АКЦИИ
«МЕБЕЛЬ ДЛЯ БЕРКУТА».

БЛАГОТВОРИТЕЛЬНЫЙ ПРОЕКТ5БЛАГОТВОРИТЕЛЬНЫЙ ПРОЕКТ

СОЦИАЛЬНАЯ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ
РОССИЙСКОГО БИЗНЕСА

СВОИХ НЕ БРОСАЕМ! 

Бизнес по на шему глубокому убеж-

дению должен строиться на  ма ксима льно 

высоком уровне ответственности. При 

этом речь идет о социа льной ответ-

ственности, в отношении собственного 

производимого продукта  или услуг, в 

отношении сотрудников, потребителя, 

клиента . 

Социа льна я ответственность - это 

фунда мент, чем крепче основа ние, 

тем на дежнее и долговечнее будет стро-

ение. Нужно отметить, что нет бизне-

са , который существует са м по себе, 

вне социа льного простра нства  и вре-

мени. Окружа ющий мир воздейству-

ет ка к на  ка ждого из на с, та к и на  биз-

нес в целом, изменяет и корректирует 

на ше поведение. Мы в свою очередь 

должны быть внима тельны и са мое 

гла вное честны ка к перед са мими со-

бой, та к и по отношению к бизнес- 

сообществу. На дежное будущее стро-

ится на  доверительном па ртнёрстве, 

на  инициа тиве сторон, которые могут 

выра жа ться в любых форма х ка к фи-

на нсовых та к и человеческих. На  эти 

постула ты опира емся мы, и на  этом 

строятся на ши решения и действия.

Своих не бросаем! 

«Оптима льна я логистика » ста ла  ло-

гистическим па ртнером бла готвори-

тельной а кции «Мебель для Беркута ».

В орга низа ции бла готворительной 

а кции для военнослужа щих сева сто-

польского подра зделения «БЕРКУТ», 

приняли уча стие Бла готворительный 

фонд «Мы вместе», Русска я община  

Сева стополя, компа ния «ФЕЛИКС», 

лидер российского рынка  производ-

ства  и прода жи офисной мебели, 

компа ния «Оптима льна я логистика ». 

Па ртнеры в бизнесе «Оптима льна я 

логистика » и «Феликс» - ста ли па р-
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АКТУАЛЬНАЯ ТЕМА

информа ционные сети, которые обе-

спечива ют информа ционный обмен 

между а гента ми.

Для «Оптима льной логистики» всту-

пление в а ссоциа цию WCA это серьезный 

ша г на  пути ра звития логистического 

на пра вления компа нии. Действи-

тельные члены Всемирного Грузового 

Альянса  – это высокопрофессио-

на льные грузоперевозчики, за реко-

мендова вшие себя в решении слож-

нейших проектов.

На  да нный период лишь 27 компа -

ний в России являются действительны-

ми члена ми WCA. Ста тус действитель-

ного члена  а ссоциа ции WCA позволяет 

предоста влять клиента м ма ксима льно 

широкие геогра фические возможности 

в обла сти междуна родной логистики в 

любой точке мира , вне за висимости 

от уровня сложности и уда ленности 

пункта  на зна чения. Сотрудничество 

в ра мка х WCA помога ет сокра ща ть 

форма льные процедуры на  решение 

опера ционных вопросов логистиче-

ской цепи, что зна чительно экономит 

время выполнения договорных обя-

за тельств перед на шими Клиента ми. 

Одно из на пра влений сотрудничества  

– оптимиза ция за тра т на  опера ции с 

ба нка ми и сопутствующими орга ни-

за циями в ра мка х процесса  перевозки 

груза  в междуна родном сообщении. 

Па ртнёрство с иностра нными а ссо-

циа циями подтвержда ет уровень 

ответственности и бла гона дёжности 

«Оптима льной логистики». 
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СТАТУС ДЕЙСТВИТЕЛЬНОГО ЧЛЕНА АССОЦИАЦИИ 
WCA ПОЗВОЛЯЕТ ПРЕДОСТАВЛЯТЬ КЛИЕНТАМ
МАКСИМАЛЬНО ШИРОКИЕ ГЕОГРАФИЧЕСКИЕ

ВОЗМОЖНОСТИ В ОБЛАСТИ МЕЖДУНАРОДНОЙ
ЛОГИСТИКИ В ЛЮБОЙ ТОЧКЕ МИРА

АКТУАЛЬНАЯ ТЕМА

WCA (The World Cargo Alliance) 

- крупнейша я в мире сеть неза -

висимых экспедиторов, имеюща я 

более чем 5500 предста вительств 

в 189 стра на х мира . Членство в WCA 

возможно исключительно при усло-

вии высокого уровня ста нда ртов 

сервиса  в ра мка х междуна родных 

перевозок. Бла года ря новому ста ту-

су «Оптима льной логистики» на ши 

клиенты получа ют дополнительные 

га ра нтии междуна родного уровня. 

Количество действительных членов 

Всемирного Грузового Альянса , кото-

рый существует уже 15 лет, увеличи-

ва ется ка ждый год. Ассоциа ция WCA 

объединяет более 1000 неза висимых 

междуна родных экспедиторских ком-

па ний. Первый прецедент Альянса  - 

Междуна родный Союз грузоперевоз-

чиков - был созда н в 1998 году. Целью 

Союза  ста ло объединение экспеди-

торов всего мира  с целью повышения 

эффективности их действий в ра боте 

с Клиента ми. Идея Альянса  прина д-

лежит Дэвиду Йоукеумому, который 

сегодня является его действующим 

президентом. Структура  упра вления 

Альянсом предпола га ет головное подчине-

ние с возможностью принятия совместных 

решений его действительными члена ми. 

Альянс сегодня – это более 5500 экс-

педиторских компа ний в 189 стра на х 

мира . Возможности WCA в современ-

ных реа лиях кра йне широки, прежде 

всего, это покрытие фина нсовых ри-

сков, которые та к ча сто сопровожда -

ют экспедиторскую деятельность. Фи-

на нсова я за щита  строится на  системе 

Partner Pay, котора я в свою очередь 

позволяет осуществлять междуна род-

ные переводы без упла ты ба нковских 

процентов. Та кже в Альянсе возможны 

выгодные условия стра хова ния и «па р-

тнерские програ ммы». Все строится на  

том, чтобы симбиоз в Альянсе да ва л 

преимущества  всем ее уча стника м, и 

в конченом итоге приводил к увеличе-

нию фина нсовых пока за телей. 

Ва жно и другое. Всемирный Грузовой 

Альянс конструктивно воздействует на  

ра звитие отра сли в целом и совершен-

ствова ние системы ее ра боты. 

WCA - истинный нова тор в логистике 

сетевой индустрии - предла га ет рын-

ку иннова ционные решения: созда ет 
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«ОПТИМАЛЬНАЯ ЛОГИСТИКА» - ДЕЙСТВИТЕЛЬНЫЙ
ЧЛЕН ВСЕМИРНОГО ГРУЗОВОГО АЛЬЯНСА



С производства  всевозможных детекторов и приборов. Нет 
а ппа ра туры – и оста ется за нима ться только философией. Тут 
стоит вспомнить про уча стие России в строительстве Большого 
а дронного колла йдера , ряд отечественных на учных и на учно-
производственных орга низа ций уча ствуют в строительстве 
первого в мире термоядерного реа ктора  ITER.

Новосибирский институт ядерной физики им. Г.И. Будкера  
уже много лет на за д на учился са мостоятельно за ра ба тыва ть 
на  фунда мента льные физические исследова ния собствен-

ными сила ми. Кроме вполне тра диционных продуктов, та -
ких ка к рентгеновские диа гностические а ппа ра ты и системы 
безопа сности, новосибирцы предла га ют и довольно экзо-
тический това р, который ра нее поста влялся в основном на  
мировой рынок промышленные ускорители за ряженных ча -
стиц. Изготовителей та кой продукции можно пересчита ть по 
па льца м. Ученые, кста ти, довольны тем, что их изделия ста ли 
приобрета ть в са мой России – для нужд промышленного про-
изводства .

НЕДРА НА СЛУЖБЕ APPLE

С ЧЕГО НАЧИНАЕТСЯ ФИЗИКА

Мы да же не за меча ем порой всей 

этой сложнейшей технологической 

цепочки – от обна ружения полез-

ных ископа емых до превра щения их 

в совершенный пользова тельский 

продукт вроде iPhone. Его в России, 

ра зумеется, не производят, но это не 

зна чит, что у iPhone нет российских 

корней. Ка к выяснилось неда вно, 

компа ния Apple за купа ла  для своих 

телефонов, пла ншетов и компьютеров 

дра гоценные и редкоземельные ме-

та ллы у российских производителей. 

Одинна дца ть российских за водов 

поста вляли ей золото для покрытия 

конта ктов, та нта л для конденса торов, 

вольфра м для легирова ния ста ли кор-

пуса  и да же олово для па йки дета лей. 

Вроде мелочь, но та нта л, очищенное 

золото, вольфра м просто та к на  земле 

не ва ляются. Чтобы получить эти ме-

та ллы с за да нными свойства ми, нуж-

но пройти большой путь.

Для этого нужно иметь соответ-

ствующую технику, котора я пробурит 

земную твердь, позволит на йти нуж-

ные полезные ископа емые, вскроет 

месторождения, подготовит добытое 

к перера ботке. Та кие ма шины произ-

водит, на пример, корпора ция «Ура л-

ма ш».

После того ка к добытый в земле ме-

та лл выпла влен, он может вновь ока -

за ться в рука х ура лма шевской техники. 

На пример, та  же ВСМПО-АВИСМА 

обра ба тыва ет свои тита новые дета ли 

на  прессе с усилием 6000 тонн, кото-

рый сдела н для них на  Ура лма ше. Та к 

и формируется индустриа льна я це-

почка , бла года ря которой вы можете 

смотреть биржевые новости на  экра -

не пла ншета  в са лоне суперсовремен-

ного а виа ла йнера .

Новые буровые от Ура лма ша

уже ма ло на помина ют уста новки советских времен

АКТУАЛЬНАЯ ТЕМА9

Тита н – один из са мых удивитель-

ных мета ллов во Вселенной. Он очень 

прочен, пла вится при темпера туре 

1660º, что выше, чем у железа , и при 

этом гора здо легче его. Мета лл этот 

инертный, и поэтому из него можно 

дела ть протезы – в стома тологии и 

ортопедии. Но гла вный потребитель 

мета ллического тита на  – а виа косми-

ческа я промышленность. Тита н – иде-

а льный ма териа л для очень ва жных 

дета лей корпуса  са молета , ша сси и 

крыльев. Если в та ких ма шина х, ка к 

«Боинг-707» или Ан-24, доля тита -

новых дета лей была  менее 0,5% по 

ма ссе пла нера , то в «Боинге-777» 

их уже 8,5%, а  в Ил-76Т – 12%. Для 

а виа ции нужен не только чистый ти-

та н (который и без того непросто вы-

пла вить). Нужны спла вы и изделия 

из них. Мировой лидер по производ-

ству тита на  – российска я компа ния 

ВСМПО-АВИСМА, первый поста в-

щик тита на  для европейского Airbus 

и второй для а мерика нского Boeing. 

Гордость компа нии – изготовление 

уника льной тележки ша сси для круп-

нейшего в мире па сса жирского са мо-

лета  А-380 весом 3500 кг. А вообще 

она  поста вляет продукцию 260 за ру-

бежным компа ниям в 39 стра н мира . 

На  экспорт идет 70% тита новой про-

дукции ВСМПО-АВИСМА, 30% по-

требляет внутренний рынок. Та к что 

неслуча йно, ка к только за шли ра зго-

воры о возможных са нкциях в отно-

шении российских компа ний, Airbus 

тут же приступил к поиску а льтерна -

тивных поста вщиков.

Если са нкции США и ЕС все-та ки 

случа тся, они уда рят не только по 

а виа ции, но и отрица тельно ска жутся 

на  реа лиза ции европейских проектов 

Airbus в космической сфере.

Всё новые возможности ищут Российские предпринима тели. 

Речь идет о поиска х ка на лов сбыта  в период, когда  на  рынке 

ста новится особенно «жа рко», а  конкуренция возра ста ет до 

ма ксима льных пока за телей.

Экспорт в России, всегда  вызыва л определенную долю 

скепсиса , безусловно, в на шей мента льности импортный 

това рооборот гора здо более сложившееся понятие.

Но тенденция на  лицо - экспорт това ров и услуг в России 

по да нным Центроба нка  за  последние 9 лет возрос с 204 

млрд. $ до 523 млрд. $.

В 2013 году на  «ключевые» экспортные това ры - сырую 

нефть, нефтепродукты, природный и сжиженный га з - 

приходится 355 млрд. $. Оста льные 238 млрд. $ приходятся 

на  другие това ры.

Более того существуют отра сли, которые возможны не явля-

ются продукта ми ма ссового потребления, в связи с этим не 

известны широкому кругу людей. Но при этом имеют колос-

са льно высокую зна чимость и потенциа л. Российска я про-

мышленность умеет созда ва ть то, что привлека ет мирового 

потребителя.

2014 ГОД. ЭКСПОРТ – ПЕРСПЕКТИВА В РАМКАХ ФАКТИЧЕСКОЙ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СИТУАЦИИ СТРАНЫ.

АВИКОСМИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ 

НАМЕТИВШИЕСЯ ТЕНДЕНЦИИ - ПУТЬ НА ЭКСПОРТ 

Эти тита новые дета ли от АВИСМА ста нут опора ми ша сси для «Дримла йнера »

АКТУАЛЬНАЯ ТЕМА8



На чина я с Га лилеевой подзорной 

трубы, оптика  имеет огромное во-

енное зна чение. Хороша я подзорна я 

труба  была  столь большой ценностью 

в свое время, что учитыва ла сь особой 

строкой в списка х трофеев всех стра н. 

В конце XIX века , с появлением да ль-

нобойной морской и береговой а р-

тиллерии, зна чение оптики еще более 

возросло. Оптические прицелы поя-

вились у сна йперов, бинокли ста ли 

обычной вещью для а ртиллеристов. 

Без ка чественных линз и зерка л а р-

мия и флот уже Именно эти прицелы 

– а строномические на блюда тельные 

приборы – и просла вили за вод.

Специа листы ЛЗОСа  сдела ли гла в-

ное зерка ло (2,6 метра  в диа метре) 

для На циона льной обсерва тории в 

Афина х; гла вное зерка ло телескопа  

для Астрономического института  им. 

Ма кса  Пла нка  в Герма нии (диа метром 

1,23 метра ); гла вное зерка ло телеско-

па  для проекта  VST в Ита лии, диа ме-

тром 2,6 метра , ну и, на конец, гла вные 

зерка ла  для трех телескопов Гринвич-

ской королевской обсерва тории в Ве-

ликобрита нии. Да  и любители могут 

воспользова ться а ппа ра турой ЛЗОСа  – 

доста точно на бра ть в поисковике сло-

восочета ние LZOS-telescope. не могли 

существова ть. В 1934 году в городке 

Лытка рино был основа н за вод зер-

ка льных отра жа телей, который со вре-

менем ста л зна менитым на  весь мир 

Лытка ринским за водом оптического 

стекла  (ЛЗОС). Это одно из ва жней-

ших оборонных предприятий России, 

которое за нима ется изготовлением 

приборов дневного и ночного виде-

ния, систем обзора  бронета нковой 

техники, а  та кже объективов а виа ци-

онного и космического ба зирова ния. 

На  мировом рынке ЛЗОС просла вился 

своими линза ми и а строномическими 

зерка ла ми.

Ра звитие компа нии, выпуска ющей 

экспортную продукцию, ра но или 

поздно выводит ее на  дорогу глоба -

лиза ции. Мозги и руки уже не могут 

сосредоточива ться в одной стра не, 

компа ния выходит за  на циона льные 

рубежи, ста новясь междуна родной 

корпора цией. Интересный пример – 

компа ния IPG Photonics.

В 1991 году на  ба зе ла бора торий АН 

России и НИИ «Полюс» была  созда на  

компа ния «ИРЭ-Полюс». Пона ча лу эн-

тузиа сты собира лись внедрять в Рос-

сии ра зра ботки в обла сти твердотель-

ных ла зеров и ла зерных ма териа лов, 

а  за тем переключились на  более пер-

спективное на пра вление – волокон-

ные ла зеры и усилители. Основа тель 

компа нии, Ва лентин Га понцев, в 1995 

году основа л в Герма нии компа нию IPG 

Laser, спустя два  года  (в Ита лии) фир-

му IPG Fibertech, а  в 1998 году – IPG 

Photonics Corporation в шта те Ма сса чу-

сетс, котора я и ста ла  шта б-ква ртирой 

IPG. Эта  группа  – мировой лидер (бо-

лее 80% рынка ) сверхмощных про-

мышленных ла зеров. С 2006 года  ее 

а кции торгуются на  NASDAQ. При этом 

одна  из гла вных ра бочих площа док 

IPG Photonics – ее российска я ча сть, 

НТО «ИРЭ-Полюс», ра сположенное в 

городе Фрязино Московской обла сти. 

Возможно, это один из ма гистра льных 

путей для современного российского 

бизнеса  – перера ста я на циона льные 

гра ницы, внедряться в мировую эко-

номическую систему. И возника юща я 

та ким обра зом экономическа я за виси-

мость ра зных стра н друг от друга  име-

ет свои плюсы – вынужда ет политиков 

и чиновников действова ть а ккура тнее.

В материале
использован

источник slon.ru

Та к в Лытка рине дела ют суперзерка ла  для телескопов

В ПРИЦЕЛЕ – ЗВЕЗДЫ

ЛАЗЕРЫ И ФОТОНЫ
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Российска я компа ния «Тра нза с» – 

мировой лидер в производстве мор-

ских электронных ка рт и на вига цион-

ных систем. Ее системы уста новлены 

на  13 тысяча х коммерческих, па труль-

ных и военных судов более сотни стра н 

мира . 205 береговых на вига ционных 

систем уста новлены в 100 порта х 55 

стра н. Созда нна я в Ленингра де в 1990 

году компа ния та кже поста вляет на  

мировой рынок трена жеры, системы 

безопа сности, геоинформа ционные 

системы и да же беспилотные лета -

тельные а ппа ра ты.
Выход из порта  Хельсинки на  симуляторе от Transas

РОССИЯ – РОДИНА КАРТ

В процессе изготовления любого со-

временного а втомобиля особую роль 

игра ет пресс, который превра ща ет 

лист мета лла  в элемент его конструк-

ции, за ча стую весьма  прихотливой 

формы. Современный пресс – изделие 

сложное, ра бота ет он в весьма  на пря-

женном режиме и должен быть очень 

на дежным. Воронежское предприятие 

«Тяжмехпресс» один из крупных ми-

ровых поста вщиков та кой продукции. 

В 54 стра на х мира  трудятся более 12 

тысяч та ких прессов. Прессы «ТМП» 

используют за воды Renault и Peugeot 

во Фра нции, Toyota и Mitsubishi в Япо-

нии, Samsung в Южной Корее, Tata 

Motors в Индии и многие другие.

Предмет особой гордости – кузнеч-

ные прессы, которые созда ют дета ли 

кривошипного меха низма  для дви-

га телей. Во всем мире созда но все-

го 17 прессов та кого типа , с усилием 

более 10 тысяч тонн, и 8 из них имеют 

ма рку «ТМП». Та к что, са дясь в свою 

Mitsubishi или Peugeot, вы можете ока -

за ться в ма шине, чьи дета ли изготов-

лены на  воронежском прессе.

ПРИВЕТ ОТ ВАШЕЙ ЛЕГКОВУШКИ

Этот супер-пресс сдела н по за ка зу кита йских а втопромышленников

АКТУАЛЬНАЯ ТЕМА10
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Ни в коем случа е нельзя допустить 

гибель да же одного животного, кото-

ра я может повлечь серьезные послед-

ствия для та моженного поста , вплоть 

до за крытия на  ка ра нтин до выясне-

ния причин. 

Безусловно, на шей за да чей было 

подготовиться к приезду ценного гру-

за  на  та моженный термина л. Декла -

ра ция на  прибывшую ма шину была  

пода на  в счита нные минуты. После 

пода чи ветерина рный вра ч обяза н 

пересчита ть колличествово за явлен-

ных в декла ра ции животных – их в 

ма шине 76 голов. За да ча  не из легких, 

учитыва я не особо ра достный на строй 

животных. Но все было за кончено с 

должным профессиона лизмом и уже 

через 3 ча са  после пода чи ДТ, тра нс-

портное средство выезжа ло с СВХ, а  

муфлоны, на верняка  с облегчением, 

жда ли прибытия в за поведную зону. 

Теперь, на  вопрос Клиента , «ка кие 

грузы вы оформляете», мы можем с 

ответственностью за явить – «от кон-

фет до муфлонов и ра кет».

ЭКОМИР  - ПЕРЕВОЗКА ЖИВОТНЫХ

Профессиона лизм та моженного 

брокера , ка к пра вило, измеряют в 

возможностях последнего оформить 

ту или иную группу това ров. При этом 

Клиент всегда  интересуется опытом 

брокера  в оформлении конкретных 

грузов, за ботясь о снижении своих 

рисков. В этой связи на  вопрос Кли-

ента : «что вы оформляете?» - в бро-

керских круга х принято отвеча ть «от 

конфет до ра кет!». Звучит легко и с 

юмором, а  гла вное подчеркива ет по-

тенциа льные возможности брокера . 

Одна ко, ма ло кто зна ет о том, что 

редкий та моженный предста витель 

действительно имеет опыт оформле-

ния пра ктически всех това рных групп 

ТН ВЭД. Это больша я уда ча  (трудно 

переоценить зна чение этого слова ), 

когда  брокер предста вляет в та мо-

женных орга на х Клиентов с са мой 

ра зличной номенкла турой грузов. И, 

поверьте, ка ждый брокер действи-

тельно мечта ет получить тот са мый 

бесценный опыт, чтобы ответ «от кон-

фет до ра кет», действительно, имел 

под собой основу.

Осенью 2013 года  в на шу компа -

нию поступил за прос от постоянного 

Клиента  о необходимости провести 

та моженное оформление животных 

муфлонов -  горных ба ра нов, пра ро-

дителей всех пород дома шних овец. 

Муфлоны следова ли в за ка зник для 

ра зведения. Для перевозки животных 

используют специа льные двухъярусные 

приспособления, которые крепятся 

внутри полуприцепа . Та к ка к перевоз-

ка  а втотра нспортом длится не меньше 

недели (из Европы), а  полуприцеп, в 

котором на ходятся животные, должен 

прийти на  та можню на зна чения за  

испра вной и неповрежденной плом-

бой, то животным обяза тельно вы-

кла дыва ют корм и питье, чтобы не до-

пустить лета льного исхода  к моменту 

оконча ния перевозки. Ва жно своев-

ременно подготовить необходимую 

ра зрешительную документа цию на  

ввоз, обеспечить беспрепятствен-

ное прохождение гра ницы Та можен-

ного Союза , и провести та моженное 

оформление в очень сжа тые сроки. 
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в выста вочном комплексе 

Крокус Экспо состоится 

Конференция «Логистика  

2014: оптимиза ция про-

цессов и снижение рисков». 

Она  пройдет одновременно 

с выста вка ми InterLogistika 

и Autotrans.

Идеей конференции яв-

ляется обсуждение ситуа -

ции и тенденций в логи-

стическом бизнесе России, 

а  та к же презента ция луч-

ших пра ктик упра вления 

риска ми, за па са ми, вида -

ми и стоимостью доста вки, 

современных систем а втома тиза ции и контроля перемеще-

ния грузов.

Програ мма  конференции на сыщенна я – в течение четырех 

дней пройдут 10 сессий, выступят свыше 60 докла дчиков.

Пожа луй, центра льным событием конференции ста нет сес-

сия «Встреча  первых лиц логистической отра сли «без га лстука ». 

Впервые в истории российской логистики за  одним столом 

соберутся генера льные директора  и директора  логистиче-

ских, технологических и IT-компа ний, вице-президенты и 

директора  по логистике и упра влению цепями поста вок тор-

говых и производственных компа ний.

«Оптима льна я логистика » является не только уча стником 

этой встречи, но и официа льным спонсором сессии. Мы при-

гла ша ем всех жела ющих присоединиться к да нному меро-

приятию. 

 Мы счита ем принципиа льно ва жным а ктивное уча стие в 

отра слевых событиях. Сейча с в ра мка х особенных условий, 

ка к с экономической, та к и с геополитической стороны, прин-

ципиа льно ва жно быть на  ма ксима льно высоком профес-

сиона льном уровне. Мы целена пра вленно говорим именно 

об особенных условиях, та к ка к не счита ем пра вильным ис-

пользова ть та кие термины, ка к «сложные или кризисные». 

«Оптима льна я логистика » и специа листы компа нии, уже 

более 12 лет, ра бота ют в логистическом бизнесе, мы не в 

первый ра з ста лкива емся с подобными эта па ми и готовы на -

ходить оптима льные решения. Деятельность в ра мка х про-

фессиона льных мероприятий, это один из способов а да пта -

ции к рыночным условиям.

Тра нслирова ние опыта , и пра ктических на ра боток, личное 

общение с уча стника ми отра сли и бизнеса  – принципиа льно 

ва жно для новых путей ра звития!

«Оптима льна я логистика » всегда  открыта  к диа логу. Мы 

умеем делиться опытом и учиться у других игроков рынка .

14

МЕЖДУНАРОДНАЯ ВЫСТАВКА

ОТРАСЛЕВЫЕ СОБЫТИЯ - ЭТО ВРЕМЯ, КОГДА
МОЖНО И НУЖНО ГОВОРИТЬ И СЛУШАТЬ!

8-11 сентября 2014 года

Россия, г. Москва , МВЦ «КРОКУС ЭКСПО»

Па вильон 1, За лы 2,3

www.interlog-expo.ru
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Первым показателем та ких фа к-

торов является снижение това рных 

потоков вследствие за тяжного эконо-

мического кризиса , и, ка к следствие, 

доста точно ста бильна я стоимость на  

тра нспортные услуги, котора я сейча с 

пра ктически не подвержена  сезонным 

колеба ниям. Та ка я ста бильность на -

блюда ла сь ра зве что в 2009 году, и то, 

к концу года  стоимость ста ла  ра сти, ка к 

того требует логика  рынка  при увели-

чива ющемся това рном потоке.

Вторым показателем выступа ет 

возросша я конкурентна я война  за  Кли-

ента  - крупных и средних уча стников 

логистического и брокерского рынков. 

Интернет пестрит за ма нива ющими 

ба ннера ми относительно дешевизны 

та моженного оформления, возмож-

ности получения совершенно немыс-

лимых и, на  первый взгляд, нелогичных 

скидок на  стоимость услуг.

Для уча стников ВЭД, торговых и 

производственных компа ний, львиную 

долю себестоимости продукта  соста в-

ляют перевозка  и та моженное оформ-

ление, соответственно, та ка я ситуа ция 

им на  руку. Цена  на  внутреннем рынке 

на  импортные продукты если не ра стет 

за  курса ми ва лют, то по кра йней мере 

не меняется, а  вот себестоимость ввоза  

этих продуктов снижа ется. На  логисти-

ческих и брокерских полях на блюда ет-

ся обра тна я ситуа ция. Себестоимостью 

услуг логистики и та моженного оформ-

ления является цена  за купки перевозки 

и СВХ, и фонд опла ты труда  специа ли-

стов, производящих эти услуги. Для со-

блюдения ка чественных па ра метров 

услуг необходимы люди с большим 

профессиона льным опытом, которые 

а приори не стоят дешево. Нужны тех-

нологии, которые помога ют а втома ти-

зирова ть бизнес-процессы и ра бота ют 

на  потребности Клиента . На конец, нуж-

ны соответствующие допуски и лицен-

зии на  осуществление логистической 

и брокерской деятельности. Если год 

на за д при курсе Евро 42-43 рубля, сум-

ма  необходимой ба нковской га ра нтии 

для та моженного предста вителя со-

ста вляла  43 млн. рублей, то сегодня эта  

сумма  колеблется в интерва ле от 47 до 

49 млн. рублей.

Таким образом, многопрофильный 

оператор логистики и таможенно-

го оформления сегодня подвержен 

влиянию сразу двух-трех негативных 

факторов:

• Ста гнирующий рынок внешнеэконо-

мической деятельности ка к следствие 

экономического кризиса  и нега тивной 

геополитической среды;

• Корректирующа яся вниз стоимость 

услуг логистики и та моженного оформ-

ления при возра ста ющей себестоимости 

их реа лиза ции;

• Возросша я недобросовестна я кон-

куренция, связа нна я с появлением на  

рынке компа ний с низким ка чеством 

услуг, и ока зыва ющих услуги без за кон-

ных на  то основа ний (отсутствие свиде-

тельства  та моженного предста вителя).

В та ком положении дел обычно две 

стороны процесса  подвержены серьез-

ным риска м: у уча стников ВЭД появля-

ется риск сотрудничества  с недобросо-

вестным па ртнером, который не имеет 

ни производственных, ни фина нсовых 

га ра нтий ка чества  ока за ния услуг, а  

у многопрофильных опера торов ло-

гистики – риск ввяза ться в войну на  

«отжима ние» цен, и, ка к следствие, 

вынужденное снижение ка чества  ока -

зыва емого сервиса  (ошибки при декла -

рирова нии, увеличива ющиеся сроки 

доста вки и т.п.). 

Но выход конечно есть! Ка к пока зы-

ва ет пра ктика  в близко к кризисной 

ситуа ции на дежное и доверительное 

па ртнерство является па на цеей для 

обеих сторон: Клиенту предла га ется тот 

же проверенный ка чественный сервис 

по согла сова нной стоимости, котора я 

приемлема  для Клиента , а  логистиче-

ский опера тор имеет ста бильный по-

ток грузов, бла года ря чему на ходится в 

рынке, ра звива ется и формирует ком-

фортную среду для вза имодействия 

с бизнес-па ртнера ми. Именно та ким 

обра зом преодолева ется большинство 

сложностей и за кла дыва ется основа  

для да льнейшего роста  бла госостояния 

компа ний, когда  внешняя среда  со 

временем на чина ет оздора влива ться. 

Иван Комаров,

Производственный директор

ООО «Оптимальная логистика».

ЗАДАЧА И УСПЕХ ГРАМОТНОГО БИЗНЕСМЕНА – ЭТО 
УВЕЛИЧИТЬ РАЗНИЦУ МЕЖДУ СЕБЕСТОИМОСТЬЮ 
ПРОДУКТА И ЕГО ОТПУСКНОЙ ЦЕНОЙ, ТО ЕСТЬ ПО-
НИЗИТЬ ЗАТРАТЫ НА ИЗГОТОВЛЕНИЕ ПРОДУКТА И 
ПОВЫСИТЬ ЕГО РЫНОЧНУЮ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТЬ.

ЭКСПЕРТНЫЙ ОЧЕРК

ФАКТИЧЕСКАЯ СИТУАЦИЯ НА РЫНКЕ ЛОГИСТИЧЕСКИХ УСЛУГ

ЭКСПЕРТЫ ВЭД

Любой на чина ющийся бизнес ра с-

сма трива ется не только с точки зрения 

интереса  его ра звития для уча стников 

(учредителей, вла дельцев и т.д.), или 

его а ктуа льности в существующей ры-

ночной среде, но и с точки зрения 

рента бельности, то есть потенциа ль-

ного дохода  для а кционеров. В этой 

связи, ка ждый хозяйствующий субъект 

определяет для себя свои нормы рен-

та бельности, которые могут быть ка к 

ниже, та к и выше сложившихся ста -

тистических пока за телей для обла сти 

бизнеса . В любом случа е, да же са мые 

а льтруистично на строенные вла дельцы, 

понима ют, что доход от бизнеса  должен 

быть, ибо тогда  исчеза ет са мо понятие 

«бизнес». 

Любой бизнесмен прекра сно зна -

ет, что цена  продукта  не скла дыва ет-

ся просто та к. На  нее влияет прежде 

всего себестоимость продукта  и по-

требность рынка  в продукте. За да ча  

и успех гра мотного бизнесмена  – это 

увеличить ра зницу между себестоимо-

стью продукта  и его отпускной ценой, 

то есть понизить за тра ты на  изготов-

ление продукта  и повысить его рыноч-

ную привлека тельность. Есть, конечно, 

истории, когда  на меренно за нижа ется 

отпускна я цена  продукта  (да же ниже 

са мой себестоимости) с целью за хва та  

доли рынка , или, когда  на  рынке по-

является совершенно новый продукт, 

стоимость которого может быть на ме-

ренно за вышенна я или за ниженна я – 

рынок все ра вно его будет потреблять и 

гла вным мотивом в этом будет новизна  

продукта .

Но на  сложившемся рынке, ка к пра -

вило, цена  на  продукты на ходится в 

доста точно узком диа па зоне колеба -

ний, и потребитель должен себе отда -

ва ть отчет в том, что если цена  слишком 

низка я, то ка чество продукта  не может 

быть достойным.  Во внешнеэкономи-

ческой среде сейча с ка к нельзя кста ти 

за дума ться о формирова нии объектив-

ной рента бельности, потому что очень 

многие экономические и геополити-

ческие фа кторы ока зыва ют серьезное 

воздействие на  уча стников внешнеэко-

номической деятельности.
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для перевозки сборных грузов из ЮВА 
и США, следующих тра нзитом через Ев-
ропу, где происходит их консолида ция, 
скла дска я и документа льна я обра ботка  
для последующей отпра вки в РФ. 

Одна ко, учитыва я интересы кли-
ентов, у которых есть потребность в 
скла дирова нии или обра ботки грузов 
в северо-за па дном регионе на шей 
стра ны, мы обяза ны были предложить 
иную логистическую схему доста вки 
грузов с опорной точкой в порта х на -
зна чения Са нкт-Петербурга  и возмож-
ностью та м же проводить та моженное 
оформление. В 2013 году мы произ-
вели пробный за пуск схемы доста вки 
и та моженного оформления грузов из 
ЮВА и США в порт Са нкт-Петербург 
(Первый Контейнерный Термина л).

Схема № 2

Нельзя ска за ть, что первый блин 
вышел комом, одна ко особенности 
та моженного оформления в северо-
за па дном та моженном упра влении 
(СЗТУ) и некотора я специфика  обра -
ботки грузов в порту нега тивно ска за -
лись на  срока х выпуска  грузов и конеч-
ной стоимости всей схемы.

Безусловно, все дополнительные 
ра сходы мы ка к добросовестный па р-
тнер взяли на  себя, не обременяя ими 
клиента . Мы та кже определили для 
себя ряд вопросов, на  которые на м 
предстояло на йти ответы в обеспече-
нии четко ра бота ющего логистического 
и та моженного ма ршрута : ЮВА / США 
- Са нкт-Петербург. 

Во-первых,
хотелось убить двух за йцев одновре-
менно, то есть, за крепиться та к, что-
бы иметь возможность оформлять не 
только грузы общего на зна чения, но и 
а кцизные, с учетом потребности на ших 
действующих клиентов. 

Во-вторых,

порт Са нкт-Петербург имеет ряд не-
доста тков, а  именно, он перемерза ет 
в определенные месяцы зимы, имеет 
одностороннее движение судов с при-
оритетом па сса жирских. Нега тивные 
последствия этих недоста тков необхо-
димо нивелирова ть. 

В-третьих,

схема  должна  быть ва риа тивной, то 
есть на м нужно иметь возможность 
перера спределять грузовые потоки в 
за висимости за груженности в порта х 
внутри схемы, не меняя ма ршрут до-
ста вки. 

Та к родила сь идея созда ния опера ци-
онного офиса  компа нии «Оптима льна я 
логистика » на  ТЛК «Па рголовский», на  
котором ра сположен та моженный пост 
общего на зна чения «Па рголовский» и 
а кцизный та моженный пост ОТО и ТК 
№9.

Бла года ря возможности уда ленного 
декла рирова ния, мы можем доста влять 
и принима ть грузы в порта х, а  та мо-
женное оформление проводить на  
выбра нных та моженных поста х. Та кже 
мы приняли ва жное стра тегическое 
решение по за пуску сервиса  в порту 
Усть-Луга . 

Справка по порту Усть-Луга

Порт Усть-Луга  (Ленингра дска я обл.).
На ча ло ра боты: 2011 год.
Усть-Лужский Контейнерный Термина л 
- первый глубоководный контейнерный 
термина л на  Северо-За па де России.

При полном ра звитии УЛКТ ста нет 
крупнейшим и на иболее передовым в 
технологическом отношении российским 
термина лом с глубиной у прича лов до 
16 м и пропускной способностью 2,6 
млн TEU в год.

Ра сположен в 100 километра х на  за -
па д от Са нкт-Петербурга  на  территории 
нового морского торгового порта  Усть-
Луга  в Лужской губе Финского за лива .

Ра сположение УЛКТ позволяют ис-
пользова ть удобный ма ршрут для 
доста вки контейнеров в Москву и 
Центра льную Россию, с выходом на  
федера льную тра ссу «Россия» (М10) и 
ж/д ма гистра ль на  Москву.
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Схема  2

ИГРЫ В СТРАТЕГИЮ ИЛИ ПРАВИЛЬНАЯ ЛОГИСТИКА

ИГРЫ В СТРАТЕГИЮ

Успех любой стра тегической игры 
обусловлен прежде всего пра вильным 
выбором место ра сположения объ-
ектов, которые в той или иной мере 
влияют на  ра звитие ка мпа нии, циви-
лиза ции, города  – в за висимости от 
сути игры. Ва жно за хва тить ресурсы 
или обоснова ть пра вильные места  дис-
лока ции войск, или выбра ть нужный 
за мок для Героя – от этого за висит ко-
нечный результа т игры.

Когда  речь за ходит о логистическом 
опера торе, за да ча  которого упра вле-
ние това рными потока ми и оптимиза -
ция перемещения грузов, то сложно 
переоценить зна чимость ра сположе-
ния скла дов, та моженных термина лов, 
предста вительств и офисов компа нии. 
Критериев и фа кторов, влияющих на  
выбор местора сположения объектов 
будущей логистической схемы, вели-
кое множество и для ка ждой компа нии 
они имеют ра зную степень своей зна чи-
мости. Одна ко есть основопола га ющие 
геогра фические точки и зоны, обойти 
внима нием которых не может пра кти-
чески ни один серьёзный логистиче-
ский опера тор. Эти места , ка к пра вило, 
ра сположены в на иболее тесном ско-
плении промышленных предприятий 
и зон, формирующих экспортный, им-
портный или тра нзитный това ропоток, 
а  та кже в да вно сложившихся и объек-
тивно ва жных геогра фических точка х 
с бога тым историческим на следием. 
К та ким точка м относятся прежде все-
го морские порты, которые являются 
ва жнейшими тра нспортными узла ми в 
тра нспортной сети всего мира , и редка я 
логистическа я компа ния может обойти 
внима нием та кие ва жные стра тегиче-
ские объекты. 

В 2010 году дорожна я ка рта  ра з-
вития «Оптима льной логистики» уже 
включа ла  необходимость предста вле-
ния компа нии в основных порта х Юго-

Восточной Азии, Северной и Южной 
Америки, Европы, а  та кже в порта х 
Са нкт-Петербурга , Новороссийска  и 
Вла дивостока . Созда ние в этих опор-
ных точка х а гентских сетей и пред-
ста вительств являлось для на с ва жной 
за да чей и имело ключевое зна чение 
для роста  и превра щения компа нии в 
современного и технологичного логи-
стического опера тора . Говоря о понятии 
«логистический опера тор» мы отда ем 
себе отчет в том, что это и та моженный 
предста витель, потому ка к для обеспече-
ния нера зрывности логистической цепи 
перемещения груза  в междуна родном 
сообщении ва жнейшей ча стью является 
его быстра я и ка чественна я та моженна я 
очистка . В 2011 году, после получения 
свидетельства  о включении в реестр та -
моженных предста вителей, мы а ктивно 
за нялись ра звитием предста вительств 
внутри стра ны, орга низовыва я движе-
ние това рных потоков тра нзитом через 
порты Приба лтики и Финляндии на  
внутренние та моженные посты. Схема  
доста вки грузов выглядела  следующим 
обра зом:

Схема №1

Эта  схема  ра бота ет и по сей день. Она  
интересна  с точки зрения ва риа бель-
ности на пра вления грузов либо тра н-

зитом через Приба лтику, либо через 
Котку, в за висимости от за груженности 
портов и, бла года ря круглогодичной 
на вига ции судов. В зимний период 
моря, в которых на ходятся порты Кла й-
педа , Рига , Котка , Ха мина  пра ктически 
не за мерза ют и обеспечива ют беспере-
бойный прием и обра ботку грузов. И, 
на конец, эта  схема  выгодна  и удобна  
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НА ЮБИЛЕЙНОЙ ВСТРЕЧЕ «ОПТИМАЛЬНОЙ ЛОГИСТИКИ»

МЫ РАБОТАЕМ И ОТДЫХАЕМ С АЗАРТОМ И УДОВОЛЬСТВИЕМ!

КОРПОРАТИВНЫЙ ОТДЫХ21

ВОСТОЧНАЯ СКАЗКА «ОПТИМАЛЬНОЙ ЛОГИСТИКИ»

Ста тистика  результа тов

1| Качество общения -

 99 % оценка  - 5 

2| Скорость получения обратной связи - 

 58 % оценка  - 5 
 42 % оценка  - 4 

3| Профессиональный уровень -

 99 % оценка  - 5

4| Точность и полнота уровня оказываемых услуг -

 99 % оценка  - 5

Вопросы:
• Качество общения специалиста «Оптимальной логистики»      

• Скорость получения обратной связи                                     

• Профессиональный уровень специалиста                              

• Точность и полнота уровня оказываемых услуг специалистом

Ана литическа я спра вка  сервиса  контроля ка чества  компа нии 
«Оптима льна я логистика ».
Срез «Оценка  ра боты специа листов коммерческого блока » 
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ПОДГОТОВИТЕЛЬНЫЙ ЭТАП К ПРЕДСТОЯЩЕМУ ЛОГИСТИЧЕСКОМУ СЕЗОНУ

«ГОТОВИМ САНИ ЛЕТОМ»

Ита к, в ра зга ре середина  лета , пора  
отпусков, отдыха , прекра сного на -
строения. Одна ко для логистического 
опера тора , это серьезный подготови-
тельный эта п к предстоящему логисти-
ческому сезону.

Компа ния «Оптима льна я логистика » 
серьезно подходит к да нному вопросу, та к 
ка к профессиона льный опыт пока зыва ет, 
что чем тща тельнее и основа тельнее 
будет проведена  подготовительна я 
ра бота , тем быстрее, ка чественнее и 
результа тивнее будет выполнена  основ-
на я деятельность. При этом подготовка  
идет по все фронта м и на пра влениям. 
Шта т специа листов, ра сширился до-
полнительными специа листа ми, кото-
рые в свою очередь прошли а ттеста цию 
в Федера льной Та моженной Службе и 
утвердили свои пра ва  на  осуществление 
деятельности в ка честве специа листов 
по та моженным опера циям. Сотрудни-
ки компа нии повыша ют уровень своих 

профессиона льных зна ний за  счет ре-
гулярных внутренних тренингов, осу-
ществляемых генера льным руковод-
ством предприятия.

На ча л свою ра боту - сервис контро-
ля ка чества  «Оптима льной логистики», 
который на целен на  оценку и регули-
рова ние ка чества  ока зыва емых услуг, 
гла вна я цель – получение обра тной 
связи от клиентов. Сервис полно-
ценно функционирует, мы принима ем 
во внима ние все коммента рии, и уже 
в сентябре мы пла нируем произвести 
очередной срез оценки деятельности. 

С технологической точки зрения, 
компа ния ведет ежедневную ра боту, 
цель которой - ра звитие и на ра щива -
ние возможностей Корпора тивной Ин-
форма ционной Системы. Та моженный 
Блок, а ктивно на бира ет свои обороты, 
ресурсы системы более чем широки, 
их ра звитие многогра нно. Та можен-
ный блок – это хра нение, обра ботка , 

а на литика , информа ции по груза м. 
При этом блок, интера ктивен, что по-
зволяет формирова ть в кра йние сроки 
любую отчетность по привезенным и 
очищенным груза м. Это некий центр 
вселенной логистического опера тора , 
его возможности позволяют в ра зы со-
кра ща ть временные за тра ты на  бизнес 
процессы производимые компа нией. 

Осенний логистический сезон будет 
тра диционно сопровожда ться ма рке-
тинговой а ктивностью, уже третий год 
подряд мы готовим пода рки своим по-
стоянным клиента м, та к ка к счита ем, 
что бизнес в услуга х построен целиком 
и полностью на  реа лиза ции за да ч для 
клиентов.

Мы глубоко призна тельны своим по-
стоянным па ртнера м за  выбор, сдела н-
ный в пользу «Оптима льной логистики»,  
и свою бла года рность подтвержда ем 
своими действиями.
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2014 год для компа нии проходит 

под лозунгом 5 - летнего юбилея. Из 

года  в год компа ния ра стет и ра зви-

ва ется, переходит от одного уровня 

на  ступень выше. Ва жно идти вверх 

и при этом относиться внима тельно 

к неда внему прошлому, дела ть вы-

воды, а на лизирова ть, при необхо-

димости корректирова ть и изменять. 

На чина я с зимы, мы продела ли много 

поступа тельных ша гов, которые озна -

меновыва ли ва жную для на с да ту. Мы 

подготовили и провели конференцию 

для на ших Клиентов, обсудили за  

круглым столом ситуа цию в отра сли, 

пода рили специа льно приготовленные 

пода рки. Системно а на лизируя на шу 

деятельность, мы формируем струк-

туру контроля ка чества  ока зыва емых 

на ми услуг. Мы поступа тельно дви-

га емся согла сно за да нному слога ну « 

Ближе к ва м», и оста немся верными 

на шей идеологии. Созда ва я бизнес 

в сфере услуг, мы опира лись на  из-

вестный постула т «относись к другим 

та к, ка к хочешь, что бы относились к 

тебе».Нужно ока зыва ть услуги, кото-

рые ва м са мим будет хотеться купить 

и использова ть. Та кова  на ша  мента ль-

ность, от головы до ка ждого Опти-

ма льного логиста . Едиными ценно-

стями живет коллектив.

На  юбилейной встрече «Оптима льной 

логистики» было все. Потряса ющий 

именинный торт со свеча ми и мечта -

ми. Великолепна я восточна я ска зка , 

пода рок компа нии для сотрудников, 

трехдневный тур на  морское побе-

режье Турции. Поднятые бока лы за  

КЛИЕНТОВ И КОМПАНИЮ.

Конкурс кра соты, в котором девушки 

«Оптима льной логистики» оча рова -

ли всех многочисленных собра вшихся. 

Впрочем, лучше один ра з увидеть, чем 

100 ра з услыша ть! Ва шему внима нию 

предста влен не большой фотоотчет 

са мых ярких моментов. 
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